Praxisberatung: ANLIEGEN FORMULIEREN

Zur Vorbereitung ist es notwendig, dass Sie ein Anliegen für die Praxisberatung formulieren können. Dazu ist es nicht wichtig, dass Sie sich bereits über einen Fall im Klaren sind, oft besteht genau darin die Aufgabe der beratenden Gruppe, eine Situation zu verstehen oder ein Problem zu ordnen bzw. zu strukturieren. Um eine bessere Übersicht über mögliche Anliegen zu erhalten, geben wir Ihnen im folgenden mögliche Kategorien mit einigen Beispielen zur besseren Einordnung vor:
	Erfolgsfaktoren & Feedback
	Orientierung & Struktur

	· Bericht über eine sehr gelungene Situation  

	· Situation ist komplex / unübersichtlich

	· Überraschend positive Ergebnisse
	· Unsicherheit bzgl. der Handlungsmöglichkeiten

	· Wunsch nach Rückmeldung in alle Richtungen


	· Ziel vor Augen aber kein Anfangspunkt in Sicht

	Tipps & Handlungshinweisen
	Neue Perspektiven

	· Ideen und konkrete Handlungsvorschläge 
	· Einflussfaktoren auf ein Problem erscheinen gering   

	· Ein konkretes und gut definiertes Problem besteht 
	· Viele erfolglose Lösungsversuche für ein Problem  

	· Erfahrungen der Gruppe   können gut genutzt werden


	· Lösungsversuche sind evtl. Teil des Problems geworden

	Emotional belastend
	

	· Situation hat starke Emotionen ausgelöst

	

	· Einnahme einer unangenehmen Rolle      

	

	· Verunsicherung in einer bestimmten Situation

 

	


Praxisberatung: STECKBRIEF MEINES ANLIEGENS
Titelmeines Anliegens: 

Akteure und Handlungen

ICH
DIE ANDEREN PERSONEN
Meine Handlungen
Ihre Handlungen


Was hat das bei mir ausgelöst?

Haben sich andere zu der Situation geäußert?

Eigene Hypothesen, Fantasien, Ideen & Lösungen für die Zukunft?

PRAXISBERATUNG: Ergebnisse Notieren
Haben Sie neue Ideen und Anregungen durch die Praxisberatung für Ihr didaktisches Handeln erhalten? 
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